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Technik handlowiec
CHARAKTERYSTYKA ZAWODU
Podstawowym celem kształcenia w kierunku technik handlowiec jest:

· przygotowanie absolwentów do zarządzania firmą handlową; 

· zapoznanie z organizacją pracy sklepów;

· zaopatrzenie placówek detalicznych; 
· udział w rozmowach handlowych;

· przygotowanie dokumentacji związanej z zamówieniami 
i przyjmowaniem towarów; 
· przygotowanie towarów do sprzedaży;

· organizacja procesu sprzedaży; 
· rozliczanie sklepu i innych placówek handlowych;

· kontrola jakości towarów;

· zaopatrzenie hurtowni;

· akwizycja sprzedaży hurtowej.

Nauka na kierunku technik handlowiec pozwala na zdobycie umiejętności organizowania działalności małej firmy handlowej, korzystania z różnych źródeł prawa, wypełniania dokumentów 
i sporządzania pism, prowadzenia rozliczeń działalności gospodarczej, korzystania z różnych źródeł informacji, podejmowania właściwych decyzji rynkowych na podstawie badań oraz prowadzenia negocjacji handlowych. Duże znaczenie ma również wykształcenie umiejętności posługiwania się językiem obcym w kontaktach z klientami. 
PERSPEKTYWY ZAWODOWE

         Absolwenci tego kierunku mogą być zatrudnieni: 

- jako przedstawiciele handlowi firm oraz  personel zarządzający placówkami detalicznymi i hurtowymi;
- w działach: handlowych firm państwowych i prywatnych, logistyki, marketingu firm handlowych.
PREDYSPOZYCJE ZAWODOWE
        Technik handlowiec należy do zawodów typowo usługowych, 
a jego postawa i cechy to: 

- komunikatywność; 

- uczciwość (w tym kupiecka);
- rzetelność;
- dobra pamięć;
- zamiłowanie do porządku; 

- poczucie estetyki;
- zrównoważenie emocjonalne;
- odporność psychiczna;
- odpowiedzialność; 

- dokładność; 

- systematyczność w działaniu; 

- wysoki poziom kultury osobistej. 

Ważną cechą handlowca jest odpowiednia prezencja 
oraz chęć ciągłego aktualizowania wiedzy 
i doskonalenia swoich umiejętności.
